
 

 

 

 

 

 

 

 

上海优训商务咨询有限公司  
 

企业详情 
企业官方注册名称：  上海优训商务咨询有限公司                        

企业常用简称（英文）： SCG                     

企业常用简称（中文）：____ _优训咨询___________________                

所属国家：    中国                        

中国总部地址： 上海市静安区光复路581号3号楼205室             

网址：  www.salesconsultant.cn                        

所属行业类别：     销售培训                                    

在中国成立日期：    2001年3月15日                     

在中国雇员人数： 30   
 

业务详情 
1、主要客户所在行业：生命科学（如医药，医疗器械等）、 IT信息技术，半导

体及通讯、金融服务（如银行，保险，财富管理等）、机械制造、能源动  

2、曾服务过的客户案例： 

客户案例一： 

所提供的 

服务类别 

销售培训 

客户公司性质 国有 

客户公司行业 IT信息技术，半导体及通讯 

客户当时的需求 

随着互联网+时代到来，信息化竞争愈演愈烈，尤其在政府、银行、

医疗、制造等行业，大单角逐非常严重，而传统的培训已经没有

办法满足实战学习，快速上手的需求，SCG凭借多年服务于大型公

司提升绩效的经验，成功中标集团课程开发项目，为集团开发大

单实战训练营。 

具体服务内容 

 

1. 销售实景还原。全实景模拟政企PK竞单，课程中各小组分别扮

演一个销售团队，实际模拟整齐大单的销售过程，在拿下业务

的同时必须实现较高的利润和客户健康度。 

2. 训考结合模式。通过战中学的方式，用真实的销售场景进行训

练，在培训现场看到学员的行为转变。 

3. 团队协同训练。面对商机，如何站在行业角度分析？如何从客
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户到行业拓展？ 

服务成果 

 

1. 真正开始改变集团的销售思想，全集团数万名客户经理，逐步

统一销售语言。 

2. 首创了实战模拟训练形式，做到战中学，学中战。 

3. 课程训练模拟的方法论，成为集团年度营销技能大赛、内部销

售人才选拔、标杆大单评选的重要参考标准之一。 
 

客户案例二： 

所提供的 

服务类别 

销售培训  

客户公司性质 国有 

客户公司行业 IT信息技术，半导体及通讯 

客户当时的需求 

在经历了市场表现辉煌期后，该企业面临着渠道合作伙伴黏度下

降，市场需求降低，渠道管理思路有待转变等问题。为了统一贯

彻公司渠道合作策略，统一一线业务人员渠道管理标准动作，提

高渠道管理效率，SCG与该公司合作定制开发了《渠道管理2.0》

课程，作为一线销售人员的必修课。 

具体服务内容 

 

通过模拟挥杆，真实案例和情景应对，直面解决多种渠道问题。 

1. 深刻阐述。市场洞察、渠道规划、渠道发展、渠道支持、渠道

协调、渠道管理等理论知识及实践运用。 

2. 深度结合。以该公司实际案例为基底，模拟真实业务环境，将

该公司渠道政策体现、渠道资源配置以及渠道合作理念等元素

贯穿始末，令学院充分理解该公司渠道管理原则。 

服务成果 

 

课程授证给该公司各区域主要负责人，通过该公司内部认证讲师

向一线全面覆盖。同时，通过授证过程，帮助区域负责人深入理

解课程，协助他们进行日常工作指导，帮助他们解决渠道管理过

程中新涌现出的棘手问题，为整体渠道管理统一思路与基调。 
 

客户案例三： 

所提供的 

服务类别 

销售培训 

客户公司性质 国有 

客户公司行业 金融服务（如银行，保险，财富管理等） 

客户当时的需求 

在竞争激烈的市场中，银行营销团队的打造至关重要，然而在银

行业务营销主要靠领导的传统下，我们如何打造一支真正“接得

住、跟得上、能拓展”的营销队伍？从销售队伍本身出发，从初

级客户经理到网点负责人、支行行长，从专业销售技巧到大客户

谋攻之道，行动式学习贯穿，有效打造一支专业营销队伍。 
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具体服务内容 

 

给予岗位职级、工作流程、能力模块搭建能力素质模型，划分销

售能力层级，定义不同层级销售能力素质要求，针对性设计学习

地图规划，通过实战训练营方式剑指绩效改进。 

1. 一线客户经理分级以及分级成长目标 

2. 梳理对公业务关键流程，确定关键能力要求 

3. 分级客户经理能力图谱 

服务成果 

 

在学习地图构建的基础上，SCG帮助该银行： 

1. 打造实战训练营，帮助提升一线客户经理营销技能，统一销售

语言，明确销售流程 

2. 持续性跟踪销售队伍，使培训能落地，真正助力业绩增长 

3. 形成营销案例包，让培训有产物，有延续 
档案内容更新于2017年3月 
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